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[bookmark: Xdbfe5f616588f7d8874226c21a16459928ba6d1]Cas pràctic: El dilema de l'illa deserta: decisions econòmiques per a la supervivència
[bookmark: propuesta-reto-final]Proposta repte final
Imagina que ets part d'un equip de consultors econòmics d'elit, el "Consell Econòmic Insular", contractat per a assessorar l’Antía, la protagonista de la nostra unitat, davant una situació d'extrema escassetat. Després de l'accident aeri, l’Antía es troba atrapada en una illa deserta. Ha aconseguit rescatar alguns objectes de l'avió abans que s'enfonsés, però els recursos són limitats i cada decisió és crucial per a la supervivència.
La missió que tens assignada consistirà  a guiar l’Antía a través d'una sèrie de dilemes econòmics, aplicant els conceptes apresos a la unitat. Des de la gestió de recursos escassos fins a la negociació amb un inesperat "agent econòmic" extern, cada elecció tindrà un cost d'oportunitat i conseqüències directes en el seu benestar.
El repte final consisteix a presentar un informe detallat i una proposta d'acció per a demostrar com els principis econòmics poden ser la clau per a la supervivència i l'èxit en situacions límit.
[bookmark: investiga]Investiga
Per a abordar aquest cas, és fonamental que amb el teu equip aprofundiu en els conceptes de la unitat i busqueu informació addicional. Aquí tens tres propostes de pàgines web que et seran de gran utilitat:
· Blog d'economia i finances (exemple: "Economipedia" o "El Blog Salmón"): Busca articles sobre "economia de l'escassetat", "cost d'oportunitat en la vida real" o "presa de decisions sota incertesa".
· Utilitat per al cas: Aquestes plataformes solen oferir explicacions clares i exemples pràctics de conceptes econòmics fonamentals. T'ajudaran a entendre com l'escassetat defineix les decisions de l'Antía i a identificar els costos d'oportunitat de cada elecció, així com a analitzar la racionalitat (o irracionalitat) de les seves decisions inicials.
· Lloc web d'una organització humanitària o de supervivència (exemple: "Creu Roja" o "Bear Grylls Survival Academy"): Explora seccions sobre "gestió de recursos en emergències" o "prioritats de supervivència".
· Utilitat per al cas: Encara que no són llocs d'economia pura, et proporcionaran una perspectiva pràctica sobre la classificació de necessitats (primàries i secundàries) i la priorització de béns i serveis en un context de supervivència. Això és crucial per a assessorar l’Antía sobre quins objectes rescatar i com utilitzar-los.
· Pàgina de la Comissió Europea o un organisme similar sobre "Economia Conductual" (exemple: "European Commission - Behavioural Economics"): Busca informació sobre "biaixos cognitius en la presa de decisions" o "incentius perversos".
· Utilitat per al cas: L'economia conductual és clau per a entendre per què l’Antía podria prendre decisions que no són purament racionals. T'ajudarà a analitzar l'oferta de l'aventurer i a dissenyar arguments que apel·lin a la lògica econòmica, però també als possibles biaixos de l'Antía o de l’aventurer.
[bookmark: elabora]Elabora
Una vegada realitzada la investigació, el teu equip ha d'elaborar un informe detallat per a l’Antía, seguint aquestes recomanacions:
1. Anàlisi de l'escassetat i necessitats:
· Identifica els recursos disponibles a l’illa (aigua dolça, aliments, materials de l'avió, etc.).
· Classifica les necessitats de l'Antía en primàries i secundàries, prioritzant-les segons la urgència per a la supervivència.
· Explica com l'escassetat econòmica afecta cadascuna de les decisions que pren.
1. Cost d'oportunitat en la selecció d'objectes:
· Enumera els tres objectes que l’Antía va aconseguir rescatar de l'avió (imagina quins podrien ser, considerant el límit de pes i volum).
· Justifica l'elecció d'aquests objectes en termes del seu valor per a satisfer necessitats primàries i el seu cost d'oportunitat (a què va renunciar en triar aquests i no altres).
· Argumenta si la valoració d'aquests objectes canviaria si l’Antía hagués de comprar-los en una botiga, explicant la diferència entre valor d'ús i valor de canvi.
1. Anàlisi de l'oferta de l'aventurer:
· Avalua la proposta de l'aventurer (rescat a canvi del 50% del seu premi de loteria) des de la perspectiva de l'economia normativa.
· Dissenya tres arguments d'economia normativa que l’Antía podria usar per a qüestionar la "justícia" o "equitat" de l'oferta de l'aventurer.
· Calcula el cost d'oportunitat per a l’Antía d'acceptar l'oferta i de rebutjar-la.
· Identifica els factors de producció (recursos naturals, treball, capital, iniciativa empresarial) que l'aventurer utilitza en l’operació de rescat i la "renda" que espera obtenir.
1. Recomanacions finals:
· Formula una estratègia de negociació per a l’Antía, considerant incentius, beneficis i costos addicionals, i possibles biaixos conductuals de l'aventurer.
· Proposa una solució que maximitzi el benestar de l'Antía, fins i tot si implica una renúncia.
[bookmark: presenta]Presenta
Per a presentar el vostre informe a l’Antía (i a la resta de la classe), us proposem una "Sessió de Consell de Supervivència" interactiva.
· Format: Un vídeo curt (màxim 5 minuts) gravat amb un mòbil, simulant una videotrucada d'emergència amb l’Antía des de l'illa.
· Elements creatius:
· Escenografia: Utilitzeu elements simples per a simular l'illa (plantes, sorra, una "ràdio" improvisada per a la comunicació).
· Vestuari: Podeu portar alguna peça que suggereixi que sou un equip d'experts (per exemple, camises blanques o ulleres).
· Narrativa: Cada membre de l'equip s'encarregarà d'explicar una part de l'informe (escassetat, cost d'oportunitat, negociació, etc.), dirigint-se directament a l’Antía.
· Recursos visuals: Podeu usar cartells o dibuixos senzills per a il·lustrar els conceptes econòmics clau mentre els expliqueu.
· Interacció: Incloeu una part on "l’Antía" (un company pot fer d’ella o usar una imatge) farà una pregunta final a la qual haureu de respondre de forma concisa.
· Missatge clau: El vídeo ha d’acabar amb una frase impactant per a resumir la importància de l'economia en la presa de decisions, com ara "Antía, l'economia és la teva millor brúixola en aquesta illa!"
[bookmark: posible-solución-para-el-caso-práctico]Possible solució per al cas pràctic
[bookmark: propuesta-reto-final-1]1. Proposta repte final
(El context i el repte són els mateixos que els descrits anteriorment).
[bookmark: investiga-1]2. Investiga
(Les propostes de pàgines web i els seus arguments són els mateixos que els descrits anteriorment).
[bookmark: elabora-1]3. Elabora
[bookmark: Xf2ed341999eaf4f620b8d5fc43a3a36ddbd5508]Informe del Consell Econòmic Insular per a l’Antía
Data: [Data actual]
Per a: Antía, Supervivent
De: Consell Econòmic Insular
Assumpte: Estratègies de supervivència i negociació a l'illa deserta
Estimada Antía,
Hem analitzat la situació amb la màxima urgència i rigor econòmic. A continuació, us presentem les nostres recomanacions per a optimitzar les vostres possibilitats de supervivència i negociar el rescat.
[bookmark: análisis-de-la-escasez-y-necesidades]Anàlisi de l'escassetat i necessitats
· Recursos disponibles: Els recursos a la illa són extremadament limitats. Comptem amb aigua de pluja (variable), cocos i fruits silvestres (estacionals), fusta, roques, i les restes de l'avió (metall, tela, plàstics, alguns instruments).
· Classificació de necessitats:
· Primàries: Aigua potable, aliment, refugi, calor, seguretat (defensa).
· Secundàries: Comunicació (senyals), eines per a facilitar la vida, roba addicional, entreteniment (per a mantenir la moral).
· Impacte de l'escassetat econòmica: L'escassetat és universal i relativa. Experimenteu una escassetat física severa, en què la manca de recursos bàsics amenaça la vostra existència. Cada decisió sobre com usar un recurs implica renunciar a una altra cosa, fet que ens porta al cost d'oportunitat.
[bookmark: Xd550582b8e9166e7682e425914d4f0c2ce9ba7b]Cost d'oportunitat en la selecció d'objectes (exemple)
Suposem que l’Antía va aconseguir rescatar els tres objectes següents de l'avió, amb un pes total inferior a 10 kg:
· Objecte 1: Farmaciola de primers auxilis (2 kg)
· Justificació: Satisfà una necessitat primària crucial: la salut i la prevenció de malalties. El seu valor és incalculable en una situació de supervivència.
· Cost d'oportunitat: Renunciar, per exemple, a una manta tèrmica o un ganivet multiusos.
· Objecte 2: Bidó d'aigua de 5 litres (5 kg)
· Justificació: Satisfà la necessitat primària més crítica: la hidratació. És un bé de consum immediat i essencial.
· Cost d'oportunitat: Renunciar, per exemple, a una llanterna o un mapa.
· Objecte 3: Mirall de senyalització (1 kg)
· Justificació: Satisfà una necessitat secundària vital: la comunicació i la possibilitat de rescat. El seu valor a llarg termini és molt alt.
· Cost d'oportunitat: Renunciar, per exemple, a un llibre o un paquet de galetes.
· Valoració a l'illa vs. botiga: La valoració d'aquests objectes és radicalment diferent. A l'illa, el seu valor és d'ús i es mesura per la capacitat que té per a mantenir-la amb vida. Un bidó d'aigua és inavaluable. En una botiga, el seu valor és de canvi, determinat pel preu en euros (€) i l'oferta i la demanda. Una farmaciola o un mirall de senyalització tindrien un preu relativament baix al mercat, però a l'illa són béns de capital per a la supervivència. Aquesta aparent contradicció s'explica per la utilitat marginal decreixent en un entorn d'abundància (botiga) enfront de la utilitat marginal creixent en un entorn d'escassetat extrema (illa).
[bookmark: análisis-de-la-oferta-del-aventurero]Anàlisi de l'oferta de l'aventurer
L'oferta de l'aventurer (rescat a canvi del 50% del premi de loteria de 77 777 €) ha de ser analitzada amb cautela.
· Economia normativa (arguments per a l’Antía):
3. "No és just que s'aprofiti de la desesperació que experimento. La vida no té preu i el seu rescat hauria de ser un acte humanitari, no una transacció comercial tan desequilibrada."
3. "Hauríem de considerar que la situació actual és resultat d'un accident fortuït, no d'una mala gestió. Un repartiment més equitatiu seria que ell rebés una recompensa justa pel seu esforç, però no la meitat de la meva fortuna."
3. "És moralment reprovable si un rescat, que és una necessitat primària per a mi, es converteix en un mitjà per al seu enriquiment desproporcionat, especialment quan la capacitat de negociació que tinc és nul·la."
· Cost d'oportunitat d'acceptar/rebutjar:
· Acceptar: El cost d'oportunitat és renunciar al 50% de 77 777 €, és a dir, 38 888,50 €, que podria usar per a satisfer les necessitats futures. El benefici és la supervivència i el retorn a la civilització.
· Rebutjar: El cost d'oportunitat és renunciar a la vida i a la possibilitat d'usar el 100% del seu premi. El benefici és mantenir la dignitat i el 100% del premi (que no podrà usar si no és rescatada).
· Factors de producció de l'aventurer:
· Recursos naturals: L'hidroavió utilitza combustible (recurs natural transformat).
· Treball: El temps i les habilitats del pilot/aventurer per a volar, buscar i negociar. La renda esperada és el 50% del premi.
· Capital: L'hidroavió (maquinària), l'equip de cerca i comunicació.
· Iniciativa Empresarial: La capacitat de l'aventurer per a organitzar la cerca, assumir el risc i proposar una "solució" econòmica.
[bookmark: recomendaciones-finales]Recomanacions finals
· Estratègia de negociació:
· No mostreu desesperació extrema: Encara que la situació és crítica, intenteu mantenir una postura ferma.
· Oferiu un incentiu alternatiu: Proposeu un percentatge menor (20-25%) o una quantitat fixa (10 000 €) com a "recompensa pel rescat", argumentant que és un "benefici addicional" just per l’esforç i risc, però que el 50% és excessiu.
· Aposteu per l'eficiència i equitat: Argumenteu que un acord més equitatiu (menor percentatge) podria ser més eficient a llarg termini, ja que evitaria futures disputes legals o morals que podrien sorgir si l'aventurer és percebut com un explotador.
· Considereu l'aversió al risc de l'aventurer: Si l'aventurer té aversió al risc, una quantitat fixa garantida podria ser més atractiva que un percentatge més alt però incert (si l’Antía s’hi nega o mor).
· Solució òptima: Acceptar el rescat és l'única opció viable per a la supervivència. El cost d'oportunitat de rebutjar-lo és la vida mateixa. Negocieu per a reduir el percentatge, però estigueu preparada per a cedir si és necessari. Un 25% del premi (19 443,75 €) seria un bon punt de partida per a la negociació, cosa que deixaria l’Antía amb 58 333,25 €. Això representa un equilibri entre la necessitat de rescat i la preservació d'una part significativa del premi.
[bookmark: presenta-1]4. Presenta
(La proposta de presentació és la mateixa que la descrita anteriorment).
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